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Breve Introducción
A la hora de analizar y considerar las características principales sobre el perfil del “Prototipo de Ahorrador Nacional”, se ha partido de
la siguiente consideración inicial:

! En primer lugar, se ha seleccionado a aquellos entrevistados (de la muestra nacional) que declaran ahorrar en la actualidad.

! En segundo lugar, además de la consideración de “ahorrador”, se han seleccionado a aquellos entrevistados que afirman ser los
responsables en la toma de decisiones en materia económica en el hogar, ya sea de manera exclusiva o compartida con otros
miembros del propio hogar.

A partir de dicha preselección de los entrevistados, se conforma el análisis y resultados estadísticos del “Prototipo de Ahorrador
Nacional”.
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La caracterización 
sociodemográfica1
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¿Me podría decir su edad? (P.0A)

1. La caracterización sociodemográfica
El prototipo de ahorrador nacional

• La mayoría de los ahorradores se sitúan en una
franja de edad entre los 26 y los 55 años.

• Respecto del 2014 podríamos decir que se ha
producido un relativo rejuvene1
cimiento del ahorrador español. Así
tenemos que pasan del 60% al 63%
los ahorradores de menos de 45
años.

6%

25%
29%

25%

15%

7%

26%
30%

23%

13%

De 18 a 25 años De 26 a 35 años De 36 a 45 años De 46 a 55 años De 56 a 65 años

2ª)Oleada)2014
3ª)Oleada)2015

60% 63% 40% 36%
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Género (P.0C)

1. La caracterización sociodemográfica
El prototipo de ahorrador nacional

• Se sigue manteniendo una mayor proporción de
varones entre los ahorradores.

• Se amplia algo el diferencial respecto a los datos
del 2014.

52%
48%

54%

46%

Hombre Mujer

2ª)Oleada)2014
3ª)Oleada)2015
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¿Cuál es su situación laboral actual? (P.0D)

1. La caracterización sociodemográfica
El prototipo de ahorrador nacional

• El porcentaje de ahorradores nacionales que
actualmente trabaja por cuenta ajena (asalariados)
es del 65%.

• Los datos se sitúan en línea con los que ya se
daban en el 2014.

14%

67%

2%

10% 7%

15%

65%

3%
11%

6%

Trabajador por 
cuenta propia

Trabajador por 
cuenta ajena

Estudiante En 
paro/buscando 

empleo

Tareas del hogar

2ª)Oleada)2014

3ª)Oleada)2015
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Nivel de estudios de la persona  entrevistada

1. La caracterización sociodemográfica
El prototipo de ahorrador nacional

12% 9%

30%

49%

1%

13% 11%

25%

50%

Sin estudios Primarios (Primer ciclo de EGB, 
enseñanza primaria)

FP1-Educación Secundaria 1 
(bachiller elemental, segundo ciclo 

de EGB)

FP2- Educacion secundaria 2 / 
FPII/FPIII (Bachiller superior, 

institutos laborales, escuelas de artes 
y oficios, oficialía industrial)

Superiores (Universitarios, título 
medio: peritaje, profesor de EGB, 

profesorado mercantil, ATS, asistente 
social, maestría industrial, 

Universitarios, título 
superior:licenciado)

2ª)Oleada)2014

3ª)Oleada)2015

21% 25%

• Tres de cada cuatro ahorradores nacionales tienen estudios medios o superiores (75%).
• Aumentan ligeramente los ahorradores con un relativo menor nivel de estudios.
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Hábitat-Tamaño del municipio

1. La caracterización sociodemográfica
El prototipo de ahorrador nacional

• Se confirma que a menor tamaño de población es relativamente mayor el hábito de ahorro. Un 32% vive en
poblaciones de menos de 20.000 habitantes (algo más que en el 2014).

29% 26% 26%
19%

32%
25% 25%

18%

Municipos de menos de 20.000 
habitantes

Municipios de 20.001 a 100.000 
habitantes

Municipios de 100.001 a 500.000 
habitantes

Muncipios de más de 500.000 habitantes

2ª)Oleada)2014
3ª)Oleada)2015
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Residencia-Comunidad Autónoma

1. La caracterización sociodemográfica
El prototipo de ahorrador nacional

• Atendiendo a la Comunidad Autónoma de residencia tenemos que más de la mitad de los ahorradores (54%)
reside en alguna de estas Comunidades Autónomas:

• Andalucía.
• C. Valencia.
• Cataluña.
• Madrid.

15%
15%

14%
10%

7%
6%

5%
4%
4%
4%

3%
3%
3%
3%

2%
2%

1%

Andalucía
Cataluña

Madrid
Comunidad Valencia

Galicia
País Vasco

Castilla y León
Aragón

Canarias
Castilla la Mancha

Asturias
Baleares

Extremadura
Murcia

Cantabria
Navarra

La Rioja

% Ahorradores en función de la CC.AA. de residencia
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La capacidad de 
ahorro2
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Aproximadamente ¿Cuánto ahorran vds. Al mes? (P.2B)

2. La capacidad de ahorro
El prototipo de ahorrador nacional

• Los ahorradores españoles, de media, destinan
mensualmente unos 261,9 € para el ahorro en general.

• Este nivel de ahorro es relativamente inferior al que se
había alcanzado en el 2014 (alrededor de un 15%
menos de media).

28% 26% 24%
21%22%

29%
23%

15%
11%

Menos de  100 De 101 y 200 201 y 400 Más de 400 Ns/nc

2ª)Oleada)2014

3ª)Oleada)2015

309,6€

MEDIA

2014

2015 261,9€
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Respecto del dinero que vd. ahorra mensualmente ¿qué porcentaje diría que destina a complementar la 
jubilación que le corresponde? (P.30B)

2. La capacidad de ahorro
El prototipo de ahorrador nacional

• Un 57% de los ahorradores destina a su jubilación
un 15% de su ahorro o menos.

19%

38%

14%

6%

3%

6%

14%

Menos del 5%

Entre el 5% y el 15%

Entre el 16% y el 25%

Entre el 26% y el 40%

Entre el 41% y el 50%

50% o más

Ns/nc

* Pregunta de nueva incorporación en el cuestionario del 2015.
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¿Cree que es suficiente el porcentaje de ahorro mensual que destina a complementar la jubilación? (P.30C)*

2. La capacidad de ahorro
El prototipo de ahorrador nacional

• Entre los que ya ahorran para su jubilación
hay dudas de que el porcentaje que dedican
a ahorrar para la jubilación sea suficiente.

Sí
50%

No
42%

Ns/nc
8%

* Entre aquellos ahorradores que ahorran para la jubilación.
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57%

43%

61%

37%

2%

SÍ No Ns/nc

2ª)Oleada)2014
3ª)Oleada)2015

2. La capacidad de ahorro
El prototipo de ahorrador nacional

• Respecto al 2014 han
aumentado los ahorradores que
tienen un Plan Definido para
su jubilación. Son en todo caso
mayoría los que siguen un
Plan.

% Tiene un Plan Definido para afrontar la jubilación (P.30E)
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La toma de 
decisiones3
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Actualmente están ahorrando para complementar la jubilación que les corresponda (P.30A)

3. La toma de decisiones
El prototipo de ahorrador nacional

• Desciende del 53% al 46% el porcentaje de
ahorradores que destinan un porcentaje de su ahorro a
la jubilación.

53%
47%46%

54%

SÍ No

2ª)Oleada)2014
3ª)Oleada)2015
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La búsqueda de 
información4
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37%
26%

5% 6%
17%

2% 6%
17% 23%

10% 6%
22%

3%
19%

7% 8% 10% 10%
19%

9%

37%

Su oficina/asesor 
bancario

Su asesor financiero 
(no bancario)

Webs de entidades 
financieras

Foros especializados o 
redes sociales

Preguntando a amigos 
o familiares

A través de los medios 
de comunicación

Ns/nc

Primera)Mención
Segunda)Mención
Tercera)Mención

Si tuviese que decidir ahora cómo ahorrar o en qué invertir una cantidad de dinero para su jubilación ¿a 
qué fuente de información o asesoramiento acudiría (P.36)

4. La búsqueda de información
El prototipo de ahorrador nacional

• La información que implique valoración y opinión se busca a través de las
personas que les aporten confianza y conocimiento. En ese sentido son
fundamentales el asesor bancario y también los amigos y conocidos.

2014

2015

45%

10% 3% 6%

21%

1% 4% 1% 8%16% 18%
8% 8%

20%
3% 5% 3%

20%
7% 8% 7% 9% 17%

6% 6% 4%

37%

Su oficina/asesor 
bancario

Mi agente/corredor 
de seguros

Webs de entidades 
financieras

Foros 
especializados

Preguntando a 
amigos o familiares

A través de los 
medios de 

comunicación

Comparadores de 
internet

Redes sociales Ns/nc

Primera)Mención
Segunda)Mención
Tercera)Mención


